
Встроенные финансы:
как технологии Авито меняют 

клиентский опыт



FINTECH AVITO

Илья Филоненко

● 15+ лет в финтехе в крупнейших банках, 
● развивал продукты Mastercard 

на быстрорастущих рынках,
● запуск линейки «Сберкарта»,
● три награды FRG Daily Banking 2025 

за лучший продукт.
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Ежемесячная 
аудитория

Активных 
объявлений

Активных 
продавцов

Авито — №1 платформа объявлений в мире и один 
из лидеров рынка e-commerce России 

72 млн 230 млн 20 млн
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~5,4 млн активных 
продавцов

~1 млн объявлений
о продаже авто

~1 млн 
работодателей 

Услуги Авто Работа

~3.4 млн активных 
объявлений 

Недвижимость
~8 млн сделок через 
Авито Доставку в месяц 

Товары

ФинТех — одно из фокусных направлений, 
которое мы развиваем в партнерстве с лучшими игроками рынка  

Авито развивается в 5 ключевых вертикалях 



Биллинг платформа 
для оплаты монетизации 

2010

Запуск С2С платежей 
(Безопасная сделка) 

2018-2019

Запуск Авито 
Доставки

2020

Кредиты в авто, 
ипотека  

2021

Запуск транзакции 
в Авито Путешествиях

2022

С2С кредиты 
в Товарах  

2023
Запуск Авито Кошелька, 
кредитов и рассрочек, 
Авито Финанс 

2024

2025+

Вид «Классифайд 
обыкновенный»

2018-2022
Безопасная сделка

2023-2024
Встроенные финансы

2025-∞
Авито Финанс,
лицензия ОФП

Эволюция Финтеха 



Транзакционные 
финансовые сервисы, 
бесшовно встроенные 
в пользовательский путь  

FINTECH AVITO

Финтех в Авито
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Встроенные финансы —
один из ключевых 
драйверов роста 

Улучшение 
воронки, рост 

сделок

Рост 
предложения

Увеличение 
покупательского

трафика

TRX как 
энейблер 
Финтеха

Платежи

Финансовые 
услуги для 

покупателей

Вклады, 
накопления

Финансовые 
услуги 

для продавцов

Улучшение 
лояльности 

и частотности
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Платежи

Партнеры-провайдеры для реализации 
«Безопасной сделки» и оплаты монетизации 
на Авито

Продукты для покупателей

Банки\ МФО \ BNPL сервисы:
кредиты\BNPL (в т.ч. через ОФП Авито), 
интеграция банковских ID 

Продукты для продавцов

Партнеры - финансовые организации: 
кредиты, РКО, регистрация юр лиц\ИП\СМЗ 
и другие продукты

Страхование

Партнеры - страховые компании 
и банки (встроенное страхование 
на Авито, лидген модель)  

Развитие Финтеха в Авито открывает широкие 
возможности для партнерства во всех стримах



Оплата покупок на Авито
(>120 млн P&S сделок\год)

Покупка в кредит 
на Авито

Оплата на Авито через Кошелёк
(>3 млн Кошельков)

Что такое Финтех на Авито для пользователя
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Получили лицензию ОФП —
Авито Финанс 

Горизонтальная 
стратегическая 
инфраструктура 
для кредитов

- Авто
- Товары
- Недвижимость
- Финансовый маркетплейс

01
Единый сервис 
по обслуживанию 
кредитов «в одном 
окне», бесшовный опыт 
пользователя

02
Единая идентификация 

03
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Единая точка 
для продуктов банка

● Пользователи 
с целевым запросом

● Несколько продуктовых 
точек касания банка
с пользователем (ипотека, 
автокредитование и др)

● Качественный 
трафик

● Данные 
для оценки 
залога авто

● Авито создает 
потребность
в финансовых 
продуктах 
у пользователей

● Увеличивает CR
в утилизацию 

ОФП на Авито: преимущества для Банка

Привлечение 
пользователей

Скоринг 
и антифрод 
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Автокредиты 
на Авито
новые сценарии 
для рынка
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Пользователей 
в месяц у вертикали

36 млн

Вертикаль Авто — это...

Самая популярная и безопасная площадка 
для купли-продажи автомобилей в России, 
согласно опросу агентства «Автостат»

Объявлений 
на платформе

1 млн
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Портрет аудитории покупателей авто 

Мужчины

Женщины

Пол

Москва

Регион проживания

Приволжский ФО 

Центральный и Северо-Западный 
ФО (кроме Москвы) 

Южный и Северо-Кавказский ФО 

Сибирский и Дальневосточный ФО

Уральский ФО

22%

25%

19%

15%

10%

8%

49%51%

20-29 лет

49%
Возраст

30-35 лет

51%
20-24 лет

14%
25-34 лет

33%

35-44 лет

35%
45-55 лет

17%
Средний возраст

35 лет

Живет с партнером 
(женой/мужем)

73%
Семейное положение

Есть дети 
до 18 лет

61%

Высшее и неполное 
высшее образование

74%
Образование

Среднее, средне-
специальное, неполное

26%
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Кросс-интерес в других вертикалях

Omoda C5 Tank 500 BESTUNE B70

х 4.6 Покупка дома

х 4 Запчасти

х 3.3 Аренда жилья на длительный срок

х 3.2 Покупка 2-к. квартиры

х 2.9 Животные

х 2.7 Мобильные телефоны

х 12.7 Покупка дома

х 8.8 Животные

х 7.5 Запчасти

х 6.6 Мобильные телефоны

х 6.3 Покупка 3-к. квартиры

х 2,7 Покупка мотоцикла

х 87 Животные

х 26 Запчасти

х 9,9 Шины, диски и колёса

х 9,1 Покупка дома

х 8,6 Мобильные телефоны

х 8,6 Автосервисы

x = во сколько раз чаще пользователи узнавали контакты продавцов в других категориях
*контакты в объявлениях за август 2025г.

Что интересует* потребителей помимо новых авто?
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Авито Авто на рынке

Автомобили на рынке России*:

Market Size Aвито Авто — это**

Used cars

6M
7000 трлн руб
New cars

1,5M
4000 трлн руб

● основной ресурс для покупки  и продажи 
новых и/или подержанных авто

● наиболее узнаваемый ресурс для продажи 
подержанных авто

* По данным Автостат за 2024 год

**По данным Ipsos  за 2025 год
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Потенциал автокредитования на Авито

0.18

0.21

0.24

0.27

0.3

0.33

0.36

0.39

Окт. Ноя. Дек. 2025 Фев. Мар. Апр. Май Июнь Июль Авг 31

частных покупателей авто 
начинают взаимодействовать 
на платформе  с С2С 
с кредитным флоу

37%

за счет новых точек входа

+115%



Ка
на

л Лидген 

As-Is CY25 CY26 CY27+

Лидген 

ОФП 

Авито Финанс 
100%

Авито Финанс

П
ро

ду
кт

Пост залог (Лидген)

Пост залог (ОФП)

Целевой кредит

Цель Авито - 100% трафика в Авито Финанс с CY27 

FINTECH AVITO

Автокредитование на Авито переходит 
в Авито Финанс
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миллионы поводов 
для партнёрства

Миллионы 
сделок —

Карина Безбородова,
Менеджер стратегических 
партнерств



THANK YOU
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